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Πρωτοποριακές Λύσεις Προώθησης Ακινήτων και Μεσιτικών Υπηρεσιών 

Strategy Mentor, Αθήνα, Ελλάδα – Θέση: Ιδιοκτήτης – Strategic Marketing and Development 

Paspartu, Αθήνα, Ελλάδα - Θέση: Διευθυντής Πωλήσεων 

Intertranslations Ltd., Αθήνα, Ελλάδα – Θέση: Διευθυντής Πωλήσεων 

Εκδοτική Αθηνών A.E., Αθήνα, Ελλάδα – Θέση: Διευθυντής Πωλήσεων 

Avecon A.E., Αθήνα, Ελλάδα - Θέση: Εμπορικός Διευθυντής 

Interworks Ltd., Θεσσαλονίκη, Ελλάδα – Θέση: Εμπορικός Διευθυντής 

Pira International Ltd., Λονδίνο, Αγγλία – Θέση: Business Analyst for the Paper, Packaging and Printing Industry 

Mitrou International Transport Ltd., Βέροια, Ελλάδα – Θέση: Γενικός Διευθυντής 

Bosch GmbH, Στουτγάρδη, Γερμανία - Θέση: IT Consultant 

20 Χρόνια Επαγγελματική Εμπειρία: Αγγλία, Αμερική, Γερμανία, Ελλάδα 

 Από το 2006, η εταιρεία μου Strategy Mentor, μαζί με τους συνεργάτες της, 

προσφέρει πρωτοποριακές και καινοτόμες λύσεις μεσιτικών υπηρεσιών στην 

Ελληνική αγορά.  Το 80% τον αγοραστών μας είναι από το εξωτερικό. 

 

Διαθέτουμε: 

• 15 χρόνια εμπειρίας σε αγοραπωλησίες ακινήτων 

• Εκτενές Ελληνικό και Διεθνές πελατολόγιο (Database) 

• Εκπροσωπούμε πάνω από 1.120 ακίνητα Πανελλαδικά 

• Σύμβουλοι ανάπτυξης επιχειρήσεων, όχι απλά μεσίτες 

• Επαγγελματισμός, διακριτικότητα, απόλυτη εχεμύθεια 

 

Προσφέρουμε: 

• Δημιουργία Υλικού Μάρκετινγκ Ακινήτου 

• Καταχωρήσεις & Διαφήμιση σε Ελλάδα, Ευρώπη, Ασία, Αμερική, Αυστραλία, Κίνα 

• Έλεγχος υποψηφίων (εξέταση, διασταύρωση και εξακρίβωση ενδιαφέροντος) 

• Επίδειξη και απάντηση ερωτήσεων στους υποψήφιους αγοραστές 

• Δημιουργία οικ. σεναρίων απόσβεσης επένδυσης και διαπραγμάτευση τιμήματος 

• Πλήρη διαχείριση της αγοραπωλησίας (επικοινωνία, υλικό, εμπλεκόμενα μέρη) 

Πανεπιστημιακή Εκπαίδευση: Αγγλία, Αμερική, Γερμανία, Ελλάδα 

Πανεπιστήμιο M.I.T, Sloan School of Management (Boston, U.S.A) – Executive Training in Integrated Supply Chain Management (3PL & 4PL) 

Center of Innovation Management (CENTRIM), Brighton (UK) - Masters of Science (M.Sc) in Strategic Product Design 

Πανεπιστήμιο του Sheffield, Sheffield School of Management, Sheffield (UK) - Masters in Business Administration (MBA)  

Πανεπιστήμιο του Northumbria, Newcastle Business School, Newcastle (UK) - BA (Hons) International Business Studies  

Πανεπιστήμιο της Heilbronn, Γερμανία - Business & Marketing in German  

Πανεπιστήμιο του Northumbria, Newcastle upon Tyne (UK) – Maths and Physics Foundation 

- Solution Selling Techniques & Sales Budgeting and Forecasting Skills 

- CRM Strategy, Application and Implementation Skills 

- Effective Stock Management Skills 

- E-Business and E-strategy Skills 

- Team work, Group dynamics and Time management Skills 

- SPSS - Analysis and Reporting Skills 

- Negotiation, Project Management and Leadership Skills  

- Knowledge and Innovation Management Tools and Techniques 

- ERP Systems, CRM Systems, SPSS, NVivo, Wordpress, Optimizepress 

  

Αγγλικά (Proficiency) 

Ελληνικά (Proficiency)Πανεπιστήμιο του Northumbria, Newcastle 

upon Tyne (UK) - Μαθηματικά και Φυσική 

Γνώση, Εργαλεία, Τεχνική Κατάρτιση, Γλώσσες 

- Γερμανικά (GrundstuffeII, MittelstuffeI)  

- Αγγλικά (Proficiency) 

- Ελληνικά (Proficiency) 

- Presentations, relational marketing, direct mail, e-marketing 

campaigns, landing pages, prospect calling - telemarketing, 

conferences & exhibitions, marketing & business plans 

- Άριστη γνώση, παραμετροποίηση, υλοποίηση CRM Εφαρμογών: 

CRMEntersoft, CRMSunrise, WebCRM, SalesmanagerCRM, Salesforce 

Κινητό: 6936353060 


